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Im Beruf aufs r1cht1ge Pferd setzen

STRATEGIEGESPRACH Drei Unternehmer berlchten tiber personhches Erfolgsrezept

VON GRETA BLOCK

OLDENBURG —Das Gliick der Er-
de liegt auf dem Riicken der
Pferde - fiir Jiirgen Kuhne
vielleicht nicht direkt auf dem
Riicken, aber auf jeden Fall
sind die Tiere Teil seines
unternehmerischen Erfolgs.
Seinen Weg von der Elektro-
nikerlehre {iber 15 Jahre
Raumfahrttechnik bis zum
»Horse Consulting” zeichnete
Kuhne im Rahmen eines Stra-
tegiegesprdchs im Technolo-
gie- und Griinderzentrum in
Oldenburg (TGO) nach.

Dazu eingeladen hatte
Georg Rohde von der Stiftung
Fithrungsmethodik ~gemein-
sam mit dem Bundesverband
Strategieforum, dem Bundes-
verband mittelstdndische
Wirtschaft und der Chancen-
management Gesellschaft fiir
Unternehmensentwicklung.
Den Anfang machte Jiirgen
Kuhne, der im Gespriach mit
Moderator Thomas Rupp er-
zdhlte, wie er mit der Bera-
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tung von Pferdebesitzern er-
folgreich wurde. Kuhnes Kun-
den wollen ihre Pferde nach
dem sogenannten HIT-Aktiv-
stall-Konzept halten, bei dem
die Tiere nicht in der Box ste-
hen, sondern in einer tech-
nisch gesteuerten Anlage
unter freiem Himmel.

Seit zwolf Jahren dreht sich
sein Berufsleben nur noch um
Pferde. Sein Leitgedanke: ,Al-
les ist moglich. Auch wenn’s

mal bergab geht, kann das
eine Chance sein.“ Die Zufrie-
denheit des Kunden steht fiir
ihn ganz oben: ,Wenn der
Kunde zufrieden ist, ist das
mehr wert als alles andere.“
Die Basis fiir den unterneh-
merischen Erfolg der Redner
bildet die Strategie von Wolf-
gang Mewes, der zufolge ein
Unternehmen mit einem per-
fekt auf die Bediirfnisse einer
Zielgruppe zugeschnittenen

Angebot das Beste fiir sich
selbst und den Kunden he-
rausholen kann. Bei Jiirgen
Kuhne sind es die Pferdehal-
ter, im Falle von Olaf Lekat
beispielsweise die Betreiber
von Windkraftanlagen.

Mit seiner Firma Rheinme-
tall Technical Publications er-
stellt und verwaltet er Doku-
mentationen technischer Sys-
teme - umgangssprachlich
Gebrauchsanweisungen.
Durch den Bau von Offshore-
Windanlagen eroffnete sich
ein neues Geschéftsfeld, das
das Unternehmen zur Erwei-
terung seines Angebots nutz-
te. Sogenannte Klientengrup-
pen sind hingegen die Kun-
den von Erwin Seyfarth, der in
seiner langjdhrigen Laufbahn
einen Strategiearbeitskreis fiir
Unternehmen der Druckerei-
branche schaffte, in denen sie
sich ohne Konkurrenzdruck
austauschen konnen. Fiir sein
Lebenswerk wurde Seyfarth
bei der Veranstaltung mit dem
Strategiepreis ausgezeichnet.



